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olo en los dltimos dos afios el

proceso de seleccidén para la

educacion superior ha sufrido

mds cambios que desde que se
establecié un sistema uniforme y tini-
co de acceso ala universidad en 1966 a
rafz a la masificacién de la educacién
media en el pafs. Asf se instaurd la
Prueba de Admisidn Académica,
PAA, la que a su vez fue recién reem-
plazada en 2003 por la PSU o Prueba
de Seleccion Universitaria.

Pues bien, este afno el Gobierno
anuncid nuevos cambios al proceso:
durante 2020 y 2021 se aplicard una
Prueba de Transicién (PdT), para lue-
go en 2022 reemplazarla nuevamente
por las nuevas pruebas de acceso obli-
gatorias de Competencia Lectora y de
Matemdticas, ademds de las electivas.

Lo cierto es que el 21 de agosto fina-
liz6 el primer plazo para inscribirse
para rendir la nueva PdT y segtin la
autoridad, mds de 230 mil personas lo
hicieron. Este lunes 7 de septiembre,
en tanto, culmina la segunda etapa de
inscripcidn, que partié el 31 de agosto.

Con esto, el proceso entra en tierra
derecha, aunque no siempre firme. De
hecho, la crisis sanitaria —y sobre to-
do el estallido social— ha afectado la
entrada a la educacién universitaria:
segtin el Consejo Nacional de Educa-
cién (CNED), las matrfculas de primer
afno cayeron un 9% en 2020.Y en linea
con ese comportamiento, también se
ha notado en el transcurso del afio una
baja en lademanda por tomar clases en
preuniversitarios para preparar la
prueba: los actores del mercado acu-
san una merma de hasta 50% en el in-
terés, en lfnea también con unabaja en
sus precios. Todo esto, durante el vol-
camiento de las clases al canal online.

Incertidumbre e inseguridad
laboral explican CAIDA EN
LAS INSCRIPCIONES

Sebastidn Smith, gerente comercial
y de marketing de Preuniversitario Pe-
dro de Valdivia, sefiala que comparan-
do las cifras de este afio con 2019, la de-
manda de servicios cay6 en un 15%.
“Esta se vio muy afectada por los cam-
bios en las fechas dela dltima PSU y la
incertidumbre generada con la nueva
prueba de seleccidn, entre los meses de
diciembre y febrero. Ademds, se vio
mermada con el inicio de las cuarente-
nas a fines de marzo”, dice.

Enla misma lfnea, Patricio Guzman,
ingeniero comercial de la Usach, pro-
fesor de matemdticas y director del
centro de estudios que lleva su mismo
nombre, explica que observan un pro-
ceso de inscripciones futuras mds re-
partido en el tiempo, no tan avanzado
como lo estarfa en un afio normal, el
cual ala fecha ya era cercano a un 80%.
“Lo observable al momento es de un
50% y creciendo paulatinamente, jus-
tificado por esta natural incertidum-
bre”, comenta.

La razén para Guzmadn radica en
que lainformacién oficial es difusa, in-
cierta y tardfa, con cambios de tltima
hora y de los cuales no se tiene certeza
cémo operardn. “Tampoco existe cla-
ridad a la fecha de las ponderaciones
definitivas que las universidades
adoptardn”, advierte,

Desde Preuniversitario UC sostie-
nen que la demanda ha sufrido una
contraccidén similar a lo que se ha ob-
servado en el mercado general en Chi-
le y en el mundo. “En nuestro caso,
hemos tenido una menor demanda,
disminuida en un 25%, en todos nues-
tros programas”, indica Ariel Agui-
lar, director del preuniversitario, lo
que explica se debe a tres factores
principalmente: la crisis social vivida
desde octubre en adelante, los proble-
mas en la ejecucién de la PSU 2019
—para el proceso de admisién uni-
versitaria 2020—, y la pandemia del
covid.

En el preuniversitario de la Univer-
sidad de Santiago (Usach) revelan que
lademanda comenzé a verse resentida
entre los afios 2018 y 2019 (con cafdas
del orden del 6%), lo que podrfa expli-
carse por el efecto de la inquietud y
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cae hasta 50%, al igual
que los precios, en medio
de su vuelco al canal
online por la pandemia

Clases por Zoom con dos profesores (uno que imparte la materia y otro que responde dudas por el
chat), de entre 60 y 80 minutos (algunas mds largas de lo normal), son parte de los cambios que los
preuniversitarios han implementado a rafz de la emergencia sanitaria, con valores de sus planes que,

en algunos casos, se han ajustado a la baja en hasta un 50%. DANIELA PALEO

La preparacion virtual ha sido un item obligado para los preuniversitarios, alumnos y profesores, todos quienes han tenido que

aprender a manejar no solo las plataformas digitales, sino también los tiempos y la interaccion grupal durante las clases.

efervescencia estudiantil frente a las
demandas de cambio en el acceso a la
educacion superior. En tanto, afirman
desde el centro, la demanda entre los
afios 2019 y 2020 alcanza una cafda del
orden del 50%, efecto de muiltiples fac-
tores como la crisis social, los despla-
zamientos dificultosos, la pandemia y
la inseguridad laboral, entre otros.

MATRICULAS GRATIS y
precios mas bajos en centros
convencionales

¢Qué pasa con los valores de los pla-
nes de estudio de los preuniversita-
rios? El fenédmeno es similar. Smith, de
Pedro de Valdivia, asegura que los va-
lores promedio se han contrafdo atin
mds que su demanda (-15%), y que ac-
tualmente estdn desde los $200 mil
por los cursos intensivos de una mate-
ria, hacia arriba.

Desde el call center de Cpech, por su
parte, aseguran que eliminaron el pa-
go de matrfcula para los cursos inten-
sivos del segundo semestre (que ron-
daba los $100 mil) y que todos los cur-
sos estdn con un 50% de descuento.
Asf, al cotizar un curso intensivo entre
septiembre y diciembre para preparar
todas las materias via online (lenguaje,
matemdticas, historia y ciencias), el
precio ronda los $613 mil en total.

EnlaUC]losvalores también han su-
frido una rebaja, llegando en algunas
dreas a precios establecidos en el afio
2018: en promedio, los aranceles baja-
ron 20% y van desde $160 mil hasta

$270 mil anuales con matrfcula gratis.

Por otro lado, losvaloresen la Usach
también se “readecuaron a la realidad
de los cursosonline”, por lo que son del
orden de un 40% menores que los pre-
cios de uno presencial, y se manejan
rangos que flucttan desde $100 mil se-
mestral por un curso de un total de 80
horas lectivas, hasta programas de
200 horas con un costo del orden de
$370 mil al semestre.

Patricio Guzmadn advierte que sus
aranceles no han cambiado desde hace
tres afios, a pesar de obtener afio tras
afio los mdximos resultados. “Estos
tampoco experimentardn cambios pa-
ra el afio siguiente. Su cuantfa no es el
mdximo valor observado en el merca-
do, mas sf nuestros resultados”, dice.
En el caso de este centro de estudios,
los precios fluctdan entre los $155 mil
y los $549 mil mensuales, dependien-
do de la cantidad de materias a prepa-
rar, y hay que sumar una cuota de ins-
cripcion que tiene los mismos rangos.

El fendmeno en reversa de
Puntaje Nacional: al alza la
PREPARACION GRATUITA

Considerando que la prueba de se-
leccién 2020 no serd la misma que los
anos anteriores, se ha observado un
mayor interés por parte de los j6venes
de alistarse en Puntaje Nacional, una
plataforma gratuita de preparacién
para la prueba de seleccidn —a dife-
rencia del resto de los actores.

“Si comparamos el nimero de estu-

230 mil

personas, aproximadamente, se regis-
traron en el primer plazo de inscripcion para
rendir la Prueba de Transicion que este afio
y el proximo reemplazara a la ahora antigua
PSU. En tanto, el 31 de agosto comenzo
una nueva etapa de inscripcion, que finaliza
este lunes 7 de septiembre.

diantes que se prepararon con noso-
tros entre enero y julio de 2019, este
ano hemos visto un incremento de
75%. Por lo que esperamos que de aquf
a fin de afo estemos duplicando el nu-
mero de alumnos totales en compara-
cién al afio pasado”, sefiala Sebastidn
Arancibia, gerente general de Open
Green Road, empresa que da alero a
Puntaje Nacional. “También podemos
sumar el factor de que los estudiantes
solo pueden acceder a contenidos onli-
ne debido a la pandemia y nosotros es-
tdbamos mds que preparados para po-
der ayudarlos, ya que PuntajeNacio-
nal.cl es uno de los preuniversitarios
online gratuitos mds grandes de Chile
desde hace varios aflos ya”, aflade
Por lo mismo, el desafio de esta pla-
taforma este afio ha sido lograr llegar a
los estudiantes a través de distintos ca-
nales, considerando que la crisis del
covid ha dificultado en ciertas familias
el acceso a dispositivos conectados a
internet. “Dado el escenario que esta-
mos viviendo de una pandemia y una

prueba que viene con cambios, hemos
tenido que actualizar todo el conteni-
do disponible en PuntajeNacional.cl
para que siga con los temarios defini-
dos por el Demre, como también au-
mentar nuestra oferta académica gra-
tuita”, dice Arancibia.

Asf, transmiten las clases de prepa-
racion para la PSU via streaming en su
plataforma (www.puntajenacio-
nal.cl), canal de YouTube (/puntajena-
cionalchile) y Twitch (/puntajenacio-
nallatam); mientras que desde marzo
ampliaron la oferta gratuitaacadémica
con clases curriculares via streaming
para todas asignaturas.

En esta misma lfnea hay que recor-
dar que el Ministerio de Educacién
lanz6 la plataforma “Prueba de ingre-
so a la educacién superior”, para que
los estudiantes se preparen en linea
mientras dure la pandemia.

Para poder acceder a ese contenido,
los alumnos deben ingresar a apren-
doenlinea.mineduc.cl y seleccionar el
botén “Prueba de ingreso a la educa-
cién superior”. En aquella plataforma,
los contenidos estdn distribuidos por
asignatura.

En cada una puede encontrarse ma-
terial oficial del Demre, como conteni-
dos o ensayos de los afos anteriores
para la Prueba de Seleccién Universi-
taria (PSU), ademds de recursos de la
plataforma Puntaje Nacional.

CLASES online, ;qué ha
cambiado?

Patricio Guzmdn comenta que ya en
la primera semana de la crisis sanitaria
funcionaron online, con todo el apren-
dizaje que ello implicé y enfocados
principalmente en superar su princi-
pal inconveniente: este tipo de clases
no tiene la retroalimentacion inmedia-
taque entrega la presencialidad, la que
permite manejar y optimizar los tiem-
pos de una clase. “Por eso no intenta-
mos clonar nuestras clases presencia-
les via teledistancia, pues no lo son, si-
no que extendimos el tiempo de dura-
cién de estas en un 50% como mfnimo,
para asegurarnos el entendimiento de
los alumnos y ofreciendo horarios al-
ternativos de asistencia”.

A su vez, cuenta que afadieron ho-
ras de consultas para cada ramo, dan-
do la posibilidad a cualquier alumno
de tener un Zoom personal con su pro-
fesor y asf resolver cualquier inquie-
tud pedagdgica que le dificulte su
aprendizaje.

Alonso Morgado, director general
de Preuniversitario Pedro de Valdivia,
sefiala que contrataron licencias de
Zoom. “Esto ha resultado muy satis-
factorio, tal como los alumnos lo de-
muestran con gran nivel de asistencia
y expresado por medio de la encuesta
de satisfaccién que tradicionalmente
realizamos. La retroalimentacion, ade-
mds de la que entregan permanente-
mente los profesores, la hemos mante-
nido por medio de la app de apodera-
dos y alumnos y los informes que fre-
cuentemente se envian”, explica.

En Cpech también estdn utilizando
Zoom para impartir las clases en vivo,
precisan (no grabadas). “El cambio
principal para la modalidad online ha
sido incorporar a dos docentes en el
aula. Uno de ellos es quien realiza la
clase correspondiente segtin el pro-
grama como docente titular, mientras
el otro docente trabaja desde el chat de
la plataforma Zoom, focalizandose en
responder dudas y enfatizar ideas cen-
trales trabajadas durante cada clase”,
detallan desde el centro.

En el preuniversitario de la Usach
las clases se realizan via streaming, me-
diante el uso de la platatforma Webex
de Cisco. Ademds, los libros, las pre-
sentaciones utilizadas en las clases in-
teractivas, las gufas, las tareas y todo el
material que se entrega a los estudian-
tes, como asf también los ensayos obli-
gatorios, se encuentran disponibles en
un Aula Virtual de PREUSACH.

En Preuniversitario UC, en tanto,
estdn impartiendo cerca de 400 clases
via streaming a través de la plataforma
Zoom, con el apoyo del sistema E-Le-
arning Moodle. También visibilizan
este contenido para la comunidad de
estudiantes externos, de forma libre,
en su canal de YouTube.

ADQUIRIO PROPIEDAD DE EFIZITY:
Colbun concreta
expansion y adquiere
firma de soluciones

energeticas

T.VERGARA

Colbun anuncié la adquisi-
cion del 100% de la pro-
piedad de Efizity, empre-
sa enfocada en soluciones ener-
géticas en el mercado nacional,
con el propdsito de potenciar la
propuesta de valor de la compa-
ffa al incorporar soluciones vin-
culadas a la gestién de energfa.

El objetivo de la firma es ex-
pandir sus servicios en medio de
la mayor participacion que vie-
neimpulsando en el sectordelos
clientes libres.

“Satisfacer las necesidades
de estos clientes nos obliga a

otorgar un suministro seguro,
sustentable y competitivo, lo
cual exige incorporar también
soluciones en el d&mbito de la
gestion energética. Elegimos a
Efizity para potenciar nuestro
negocio por su liderazgo en in-
novacion energética y por sus
altos estdndares éticos y profe-
sionales, lo cual estd en sintonfa
con nuestros valores y formas
de hacer las cosas”, dijo el ge-
rente general de la compafifa,
Thomas Keller.

En cuanto a la firma adquiri-
da, data de 2014 y nace de la fu-
sién de las empresas Econer y
KSW. Es una compafifa que se

Colbiin cuenta con una cartera de proyectos renovables solares y edlicos en
etapa avanzada de desarrollo que suman 1800 MW.

especializa en servicios energé-
ticos, con el objetivo de mejorar
la competitividad de sus clientes
impulsando el buen uso de la
energfa mediante soluciones in-
novadoras.

“En una mirada mds global,
debemos avanzar hacia una so-
ciedad mads eléctrica, con una
creciente tendencia hacia la elec-

trificacién de consumos energé-
ticos, aprovechando las ventajas
ambientales y de costos de las
energfas renovables. Esta evolu-
cién abre oportunidades tam-
bién en el dmbito de la gesticn
energética”, agrego Keller.

La operacidn contd con la ase-
sorfa de la oficina de abogados
DLA Piper Chile.
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TENSION LABORAL EN LA MINERA:
FTC vuelve a la carga
en contra de Codelco

T.VERGARA

I Consejo Directivo Nacio-
nal de la Federacion de Tra-
bajadores del Cobre (FTC)
emitié una declaracién apun-
tando al tenso momento por el
que atraviesan las relaciones
laborales al interior de la mine-
ra estatal
“Hacemos un urgente lla-
madoal Gobierno paraqueter-
mine su desidia, respete el
marco legal y exija a la admi-
nistracion superior de Codelco
deponer su actitud intransi-
gente y genere espacios con-
cretos de didlogo y acuerdo
con la FTC”, sefalaron los tra-
bajadores, quienes insistieron
en la intervencién del Gobier-
no, ya que la corporacion esta-
ria criminalizando la actuacién
dirigencial, justo a dfas de que

se conociera la presentacion de
una nueva querella en el marco
del caso seguros.

Los representantes sefialaron
que la administracion de Codel-
co tiene un modelo de “no rela-
cionamiento” que vulnera los
derechos de los trabajadores,
apuntando directamente a una
estrategia implementada por la
Vicepresidencia de Recursos
Humanos de la estatal.

En cuanto a los rumores de
nuevos despidos al interior de
la compaiifa, sostuvieron que
la organizacién “velard por la
irrestricta defensa del empleo
en medio de esta pandemia,
para lo cual desplegard todas y
cada una de las acciones que
estdn a su disposicidn, orienta-
das a cautelar las condiciones
laborales y conquistas sindica-
les de sus representados”.






