NexNews

Ellunes Uber informé que
compraba el 100% de Cornershop,
convirtiéndose este en el primer
unicornio chileno. El mail de

Oskar Hjertonsson; la historia del
francés al que deberan reportar;
las inversiones que miran; los
nuevos destinos... son algunos de
los episodios desconocidos de este
bullado deal.

EL mail de Oskar. “Viva Chile mierda",
I escribio el CEO de Comershop, Oskar
jertonsson, a su equipo el lunes 21
de junio, mismo dia delanuncio, detallando
los pasos que se vienen del adquirement
(como ellos describen al negocio). “Estoy
muy orgulloso de que seremos una parte
esencial de la mision y plataforma tecnologi-
ca global de Uber. Tenemos grandes suefios
y mucho trabajo por delante, y gran parte de
ese trabajo sera dirigido por nuestro equipo
técnico en Santiago de Chile. iViva Chile
mierdal", escribio el sueco. Quienes vieron el
mail cuentan que Oskar tiene un ‘liderazgo
especial, magnético y cercano’ con quienes
trabajan con €l y aseguran que esa carta ‘fue
inspiradora” “Llegd temprano. Nos permitio
saber de primera fuente qué pasaba y qué
pensaba él de todo esto. Era un mail muy
sincero’, relatan desde la firma que fundo el
europeo con los chilenos Daniel Undurragay
Juan Pablo Cuevas. ‘Lanzamos Comershop
en 2015 en Chile y México, y desde que Uber
se unié como inversionista en 2019, hemos
trabajado juntos para expandirnos a cientos
de ciudades en cada vez mas paises del
continente, incluidos Brasil y Estados Unidos.
Cuando miramos hacia el futuro de la compra
y entrega de supermercado, el retaily otras
nuevas ofertas de entrega a domicilio, unira
Ubery Cornershop acelerara nuestra ambi-
cién compartida de brindar acceso instanta-
neo alcomercio local. Estoy orgulloso de que
Uber confie en esta compania latinoamerica-
na para una oportunidad global tan importan-
tey agradecido por todo el gran trabajo que
ha realizado el equipo en estos ultimos afios’,
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finalizé Oskar Hjertonsson. ;Qué viene ahora?
ELmismo aclaré a los colaboradores que no
se esperan cambios en los proximos 12-18
meses: ni de salarios, beneficios o cargos.
Establecié que Cornershop seguira operan-
do de manera independiente y al mando de
Hjertonsson. Claro esta, eso si, que ahora
debera reportar directamente a Uber.

Pierre. Ese es precisamente el

cambio mas notorio que se vera estos

dias. Hjertonsson, quien de momento
esta de vacaciones en Suecia, su pais natal,
trabajara directamente con el francés Pierre
Dimitri Gore Coty (37), vicepresidente de
Delivery, que incluye el servicio de entrega
de alimentos, Uber Eats. Sera a éla quienes
los ejecutivos de Cornershop deberan re-
portar. “Desde el lunes Oskar y Pierre estan
trabajando juntos’, sefala una fuente de la
empresa, quien explica que el francés vive
en Amsterdam, Holanda. Hoy, de Comers-
hop, el unico que sigue en Chile es Cuevas;
Hjertonsson y Undurraga estan radicados
en San Francisco, Estados Unidos. En todo
caso, eso puede cambiar en cualquier
momento: estan funcionando en remoto,
ambas compaiiias. Cuentan que los cuar-
teles generales de San Francisco (donde
estan basadas las firmas), estan vacios. Con
todo, sera la dupla Hjertonsson-Gore-Coty
los que afinaran los proximos pasos y la
transicion a la integracion. “En 12 a 18 meses
se notara. No antes”, insisten.

Es cabeza del drea delivery,y enla

estructura de Uber, es el segundo en
Jjerarquia, después de Dara, como se le llama
informalmente al CEO de Uber, posicion
que comparte con titulares de otras reparti-
ciones como movilidad, recursos humanos,
tecnologia. Quienes lo conocen cuentan que
trabajé en Goldman Sachs y que tuvo una
carrera metedrica en la empresa de tecno-
logia norteamericana. Aterrizo en 2012 como
director general en Francia, la primera ope-
racion internacional: le ofrecieron su actual
puesto mientras hacia uso de su postnatal
De Latam, se relaciona directamente con

3¢-chaus La historia del francés?
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Eduardo Donnelly, su subalterno, director
de Uber Eats para la region, y su contraparte
en Chile es el esparol Jordi Suarez, quien ve
delivery Latam (menos Brasil y México). Marco
Nannipieri es el gerente general para Chile.
Ellos seran lo que estaran mas involucrados
con laintegracion.

De todas maneras, desde que Uber

adquirié el 50% de la firma, el afio

pasado, ya hay un area que ha iniciado
vinculos mas directos. Se trata de tecnologia,
sector que es dirigido por Undurraga, CTO de
Cornershop. “Esos equipos de ambas firmas
ya estan coordinadosy con ciertas sinergias,
pues Uber despacha para Cornershop en su
app’, establecen desde la empresa Uno de
los asuntos que por estos dias afina la chilena,
es PRy marketing. Afines del afio pasado
la griega Yiota Avraam asumié como CMO
Globaly, desde hace un par de meses, Raissa
Palma, desde Sao Paulo, encabeza la relacion
con los medios. Es probable, cuentan, que se
integre ese departamento de alguna manera
con Uber. Lo que esta claro, es que los socios
de Cornershop seguiran luchando para es-
quivar a la prensa. Es parte de su estilo.

viaje, pedir comida en su restaurante

favorito o pronto, recibir la entrega de
comestibles, queremos que Uber sea el
sistema operativo para su vida cotidiana”,
apunté Khosrowshahi al anunciar la compra
del 53% de Cornershop en 2019, cuando
solo estaba en Chile y México. En ese
entonces, la empresa se valorizé en poco
mas de US$ 675 millones. EL lunes acor-
do comprar el restante 47% en US$ 1400
millones. De ahi que se estima que el valor
de la compariia -que ya puso su bandera
en Peru, Canada, Brasil, Colombia, Estados
Unidos y Costa Rica- roza los US$ 3.000 mi-
llones. Asi, es claro que la apuesta de Uber
es seguir expandiéndose en nuevas areas
incluso si no le da resultado: la compania
invirtié en un negocio en el que fracaso
antes. Porque este es el segundo intento de
la gigante estadounidense de competiren
la entrega de comestibles. En 2014, lanzo

5gAlalndIa? “Ya sea que se trate de un

Uber Rush, que tuvo que cerrar en 2018.
Pero al interior de la empresa se estima que
Cornershop podria tener un gran potencial
en mercados grandes, como el de India.
Expertos plantean que la entrega de comes-
tibles es una apuesta de rapido crecimiento
en esa naciony tiene una penetracion muy
baja. Ademas, Uber ha tenido éxito en casi
todo lo que ha intentado en ese mercado. EL
ano pasado la compania vendio su negocio
de envio de comida a domicilio ahi a su rival
local, Zomato, por cerca de US$ 300 millones.

Elmartes 22, un dia después del

anuncio, Juan Pablo Cuevas asistid

al Demo Day de Platanus Ventures,
evento en el que un grupo de startups pre-
sentan sus ideas frente a 100 inversionistas.
¢En cual invirtieron? Solo ellos saben (por
ahora). Elafio pasado los socios de Corner-
shop pusieron fichas en Platanus, y se han
enfocado en participar en rondas de nuevas
startups con potencial. Oskar Hjertonssony
Daniel Undurraga ya han apostado en con-
Jjunto por firmas como Xepelin y Kredito. Para
financiar el inicio de la operacion de esta
startup se armoé una ronda de capital angel,
la que fue tomada en su totalidad por Hjer-
tonsson y Undurraga, ademas de Juan Spi-
niak, exproduct manager de Google, quien
vive en Silicon Valley. Es solo una pincelada
de sus inversiones. Porque recursos no
faltaran: seguin versiones extraoficiales, cada
uno de los creadores de la exitosa aplicacion
habria ganado entre US$ 80 millones a US$
100 millones con su venta a Uber. Pero nadie
delentorno de los hoy ya consolidados em-
presarios quiere referirse al monto.

restricciones de viajes por la pandemia.
Los socios de Cornershop contaron con la
asesoria legal de la firma local DLA Piper,
encabezada por Matias Zegers, quien tam-
bién es abogado de Uber en Chile. Ademas
participé el estudio estadounidense Gunder-
son Dettmer. el que ha tenido una estrecha
relacion con los fundadores de la chilena.
(Para seguir leyendo, pinche aqui). +
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