NexNews

2 |

EMPRESAS

Claro

f

it

DIARIO FINANCIERO / JUEVES 30 DE SEPTIEMBRE DE 2021

usionaran negocios

para desplegar agresivo plan de
crecimiento en 5G y fibra optica

W Firma podria lograr cerca del 45% del mercado
de banda ancha actual y sinergias se calculan
en unos US$ 180 millones. Analisis de libre
competencia podria extenderse por varios meses.

POR M. ESPINOSA, J. TRONCOSO Y V. OSORIO

Dicen que las conversaciones se
cerraronen Nueva York. Este miérco-
les, las matrices de Claro Chile y VIR
1legaron aun acuerdo para fusionar
sus negocios, lo que implicara crear
unodelostres principales actores de
laindustrialocal medido en términos
de ingresos.

Un golpe para un mercado alta-
mente competitivo, que hastaahora
habfa tenido su principal frente de
batalla el segmento mévil, donde el
focodeeste actorestaraen desarrollar
unared de fibra dptica que permita
crecer del orden de 50% a 2025 y
competir de lleno en el 5G.

Seguin informaron América Mévil
y Liberty Latin America, Claro Chile
aportara su base movil y fija -de
telefonia e internet-, que reine mas
de 7 millones de clientes, mientras
que VTR, el lider del segmento de
TV de pago y banda ancha, pondra
a disposicion esta tltima red que
actualmente esta convirtiendo a
fibra Gptica.

Esto -destacaron- permitira “crear
unnegocio con mayorescala, diversi-
ficacién de productoyunaestructura
de capital que permitird realizar in-
versiones significativas para expandir
la red de fibra optica y colocar en
primer plano los servicios méviles
de quinta generacion”.

Segun datos obtenidos de los
reportes financieros de las socie-
dades en sus matrices, la suma de
la facturacion de ambas compaiiias
en 2020 alcanzé poco menos de

USS$ 2.000 millones, aunque esto no
es completamente representativo
de lo que podria ser en el futuro,
ya que Claro Chile no incluird en la
operacion el negocio de torres de
telecomunicaciones ni el de tele-
vision satelital, por temas de libre
competencia.

Esto le permitird acercarse a la
facturacién que Telefonica Méviles
tuvo en Chile en 2020, que segin
su reporte es de mas de USS 2.010
millones, yde Entel, que llegé amés
de USS 2.940 millones. Asimismo,
‘Wom tuvo ventas por US$ 825 mi-
llones en el ejercicio anterior.

Dentro de las condiciones eco-
némicas de la sociedad, Liberty
Latin America contribuird con una
deuda neta de USS 1.500 millo-
nes, mientras América Movil con
USS 400 millones. Adicionalmente, la
mexicanarecibira un pago a sucon-
traparte por unos US$ 100 millones.

“Las partes esperan que el joint
venture genere beneficios operativos
significativos, incluyendo el corres-
pondiente valor asociado, con un
estimado de si mayor a los
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“No cabe duda de que uno de
los focos principales de la FNE
para realizar el analisis sera el
internet fijo".
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“Le hace bien a la ndustna, la
vuelve mas compefifiva, sus
competidores no van a querer
perder terreno, los clienfes se
veran heneficiados™.
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representantes de cada parte. El
presi del consejo rotara entre

US$ 180 millones, esperando com-
pletar el 80% de las mismas dentro
delos primeros tres afios posteriores
alcierre de latransaccion”, dijeron.
Entre las metas concretas esta
lograr 6 millones de casas pasadas
en su red de fibra 6ptica, de las 4
millones actuales que tiene VTR.
Para dirigir el negocio, ambas
compaiiias creardn un consejo de
administracion que estara integra—
do por ocho personas, con cuatro

LLAy América Mévil, mientras que
algunosactos delaempresa conjunta
estardn sujetos al consentimiento
de ambas partes.

Lanoticiagenerd reaccionesde in—
mediato. Jorge Atton, exsubsecretario
de Telecomunicaciones, dijoaque su
juicio “este acuerdo es muy bueno

“Podria existir oposicion por
parte de ofros competidores
porque, de alguna manera,
podrian decir que se produce una
ventaja que no puedan replicar”.

CRISTIAN REYES
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enclientesde bandaancha. Creo que
le hace bien ala industria, la vuelve
mas competitiva, sus competidores
novanaquerer perder terrenoylos
clientes se van a ver beneficiados
con precios mas bajos”.

Mercados relevantes
y libre competencia
Paralograr concretarse, el paso mas

paracChile, se trata de d

absolutamente complementarias,
practicamente no hay duplicidad de
inversionesy también hay simetria

s que vi ] analisis de
laFiscalia Nacional Econdmica (FNE),
hasta donde las partes concurririan
entre este miércolesy jueves conla

solicitud formal. Se estimaque podria
haber una resolucién a mediados
de2022.

Sofia O’Ryan, counsel de DLA
Piper, explica que “no cabe duda
de que uno de los focos principales
de la FNE para realizar el anélisis
serd el internet fijo. En dicho seg-
mento, la entidad no sdlo pasaria
a ser la primera del mercado, sino
que ademds es un segmento que ha
tomado fuerza con el paso de los
aiios, especialmente considerando
los efectos de la pandemia”.

Enefecto, segtin datos dela Subtel
amarzo, en banda ancha VIR es el
principal actor del mercado, con
32,6% del mercado, lo que sumado
alo que tiene Claro, les permitirfa
empinarse hasta casiun 45%. Elque
sigue serfa Telefonica, con 27,3%, y
que también tiene planes de creci-
miento de la mano de su sociedad
con el fondo KKR.

Elrol que tome lacompetenciaen
elanalisisde laoperaciénenlaFNE
podria serrelevante, yaque se da por
descontado que podran opinar. “Me
da la impresioén que podria existir
oposicién por parte de otros com-
petidores de estas empresas porque
dealguna manera podrian decir que
se produce una ventaja que quizas
otrasempresas no puedan replicary
se puedan oponer”, explica Cristian
Reyes, senior counsel de Aninat
Abogados y exjefe de las Divisiones
Juridica y de Litigios de la FNE.

Francisco Agiiero, director en el
Centro de Regulaciény Competencia
(RegCom) de laUniversidad de Chile,
aniticipa que el proceso que viene
podria tomar varios meses y que,
indudablemente, va a tener com-
plejidades, porque hay que levantar
informacién relevante de laindustria
para analizar los posibles efectos.



